
商业计划书路演PPT提纲

商业计划书是从产品服务、市场营销、管理团队、财务规

划、商业运营到融资方案等多维度对产品进行的全面描述，传达

产品的商业价值，用于说服投资人（或自己）投入资源推动项目

实施。

第一部分：产品

1.封面：主体名称 + 一句话描述项目内容；

2.产品价值：用户痛点是什么，产品解决了什么问题；

3.产品创新点：介绍产品，说明解决痛点的方法，产品是否

有技术创新，用表格或图进行同类产品数据优势对比；

4.客户价值：用户使用本产品可以得到哪些益处；

5.项目进展情况：可以用流程图做简要展示；

6.技术成熟度：依据附件10确定产品的技术成熟度；

第二部分：市场

7.市场分析：本产品属于哪个细分领域，目标用户有哪些，

用户规模有多大，用数据说明本产品的发展潜力；

8.竞品分析：本产品与竞品不同点或者相比竞品的优势有哪

些；

9.SWOT 分析：分析产品自身的优势与劣势，机遇与威胁；

第三部分：商业

10.销售策略：说明销售渠道和实施方案；

https://baike.baidu.com/item/产品服务/642896?fromModule=lemma_inlink
https://baike.baidu.com/item/市场营销/45718?fromModule=lemma_inlink


11.利润率测算：产品单品成本核算及销售利润率测算；

12.未来三年财务发展规划：预计三年营业额、利润、纳税；

第四部分：项目团队和知识产权

13.管理团队、技术团队、拥有知识产权简要介绍

第五部分：融资计划

14.天使轮融资/风险投资/私募基金（不需要可不写）

第六部分：成长规划

15.企业成长规划


